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Talleres LEAN STARTUP 
PLAN TCUE 2018-2020 

CICLO TALLERES FGULEM - LEÓN 

TALLER 1 (5 horas): 

Fecha: miércoles, 6 de marzo de 2019 
Horario: 9 h a 14:00 h 
Lugar: Fundación General de la Universidad de León y de la Empresa (FGULEM) 
Contenido: 

1. INTRODUCCIÓN 

 Conceptos básicos: ¿Qué es el Lean?, ¿qué es una Startup? 
 Lean + Startup = Velocidad+ Validación + Foco 
 ¿Por qué la mayoría de las Startup fracasan? 

2. ENTENDER MI ENTORNO  

 Mapa de Stakeholdes 
 Mapa de empatía 
 Customer discovery: Identificación de hipótesis al modelo, validación del 
 problema del cliente, validación solución al cliente 
 Customer validation: Validación modelo de venta, captación primeros earlyvangelist, validación de posicionamiento 

TALLER 2 (5 horas): 

Fecha: miércoles, 13 de marzo de 2019 
Horario: 9 h a 14:00 h 
Lugar: Fundación General de la Universidad de León y de la Empresa (FGULEM) 
Contenido: 

1. LEAN STARTUP MACHINE 

 La metodología LEAN 
 El Producto Mínimo Variable (MVP) 
 Validation Board 
 Tipos de Startup 

2. LEAN CANVAS & BUSINESS MODEL CANVAS 

 Lean Canvas vs. Business Model Canvas 
 ¿Cuál utilizar? 
 Ventajas del método 
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3. TALLER 3 (5 horas): 

Fecha: miércoles, 20 de marzo de 2019 
Horario: 9 h a 14:00 h 
Lugar: Fundación General de la Universidad de León y de la Empresa (FGULEM) 
Contenido: 

1. THE BUSINESS MODEL CANVAS 

 ¿Cómo se hace un Business Model Canvas? 
 Crea tu Startup: Modelo de negocio y desarrollo de clientes, la propuesta de valor, arquetipo del cliente y tipos de mercados, 

canales, relaciones con los clientes, modelo de ingresos, asociaciones, recursos y costes. 

2. VALIDAR/PIVOTAR 

 Casos de buenas prácticas 

4. TALLER 4 (5 horas): 

Fecha: miércoles, 27 de marzo de 2019 
Horario: 9 h a 14:00 h 
Lugar: Fundación General de la Universidad de León y de la Empresa (FGULEM) 
Contenido: 

1. VIABILIDAD Y ESCENARIOS 

 Viability Study: Viabilidad técnica, comercial, humana, económico-financiera 
 Evaluación 
 Ejemplo de Estudio de Viabilidad 

2. DEL BUSINESS MODEL AL BUSINESS PLAN 

 ¿Cómo hacer el Business Plan de mi Startup? 

3. EJERCICIO GRUPAL 

 Desarrollo de un Business Model a proponer por el método Lean Startup 


